~ FRANCISCO VIGHI

~ PRESIDENTE DE LA SOCIEDAD NUCLEAR ESPANOLA

Dos afios de experiencia como vicepresidente, en un periodo
especial para la Sociedad Nuclear, tanto por los acontecimientos
del sector en Espafia como por los cambios de la propia Sociedad,
hacen de Francisco Vighi un buen conocedor de su evolucion y
del momento actual de la SNE.

En los primeros dias de su periodo como presidente viene a
nuestras paginas para hablarnos de sus planes de futuro.
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Comenzamos la entrevista analizando la
situacion de la Sociedad Nuclear en
estos momentos. Afirma el presidente
que -a lo largo de 17 afios de la vida de
la SNE ha sido la suma de aportaciones
de las distintas Juntas Directivas, gober-
nadas por sus presidentes, las que han
permitido alcanzar la situacién actual de
solidez y reconocimiento.
»Especialmente en los Ultimos afos se
ha consolidado la Sociedad de forma
notable. La Reunién Anual se ha conver-
tido en un hito de referencia, no sélo
para los socios, sino para el mundo
nuclear nacional. Es un punto de en-
cuentro, de dialogo, de cambio de impre-
siones, pero es también el momenio de
presentar los desarrollos y experiencias
cientificos y tecnolégicos. La reunién a
primeros de afic sobre experiencias
operativas de las Centrales, primicia en
el &rea energética, ha conseguido agru-
par a los profesicnales relacionados con
la produccién nuclear por su gran inte-
rés.

»Se inicid el afo pasado la reunion
sobre opinién publica. Indudablemente,
la energia nuclear es un problema cues-
tionado, por lo que interesa saber qué
opina el publico, cuéles son los caminos
por los que le llega la informacién y
co6mo se podria dar a conocer su realidad,
al menos como nosotros la vemos. Es
sumamente importante haber comenzado
a celebrar este tipo de reuniones, asu-
miendo el riesgo que tiene; es un reto
que hay que mantener, puesto que es
necesario conocer su evolucion y el
papel que los profesionales podemos
jugar en el cambio.

»En definitiva, a toda esa suma de logros
de las sucesivas Juntas Directivas, el
lltimo presidente ha hecho una aporta-
cion muy significativa y ha llevado a la
Sociedad Nuclear Esparfiola a una posi-
cién que hay que seguir manteniendo,
consolidando y, en lo posible, ampliando.
»No son menos importantes los éxitos
materiales alcanzados al disponer de
unas oficinas amplias y bien preparadas
para los socios y del Aula-Club, que
iniciara proximamente sus actividades,
tanto formativas como culturales, apro-
vechando el local disponible en la sede
social. La Revista con su calidad y
superacion es otra consecuencia de
esta dedicacion».

LA SNE Y LA SOCIEDAD

Uno de los aspectos que resulta siempre
discutible en la Sociedad Nuclear es su
papel ante los acontecimientos que ocu-
rren en el sector y que le afectan de
alguna forma., Su participacién como
agrupacion de profesionales debe evitar,
sin embargo, la interferencia con otras
organizaciones que abordan temas tan
especiales y, a veces, conflictivos como
el de la informacion. Con relacién a este

tema afirma sin dudar el Presidente: <La
Sociedad Nuclear Espafiola, con méas de
mil socios, tiene algo que decir en
cualquier cuestion relacionada con sus
miembros o generalizada al entorno
nuclear.»

LOS SOCIOS

Plantear un programa de actuacion para
una sociedad--como la SNE, que se
mueve en un entorno pendiente de
decisiones importantes, es siempre arries-
gado. Por otro lado, mantener y aumentar
la promocion y la influencia de esta
Sociedad, que ya ha alcanzado niveles
muy significativos, como de hecho lo
reconocen no solo los profesionales
espafioles, sino altos representantes de
la energia nuclear mundial, es un reto
gue asume plenamente Francisco Vighi.
«Como nuevo presidente, mi primera
idea es pensar en los socios. La filosofia
para elaborar un programa se basa
fundamentalmente en saber qué espera
el socio y como la Sociedad Nuclear
Espanola puede ayudarle, brindarle be-
neficios de algun tipo, colaborar en sus
planteamientos y hacer que se sienta
integrado en ella.

»Entre los més de mil socios est4, por un

lado, el que vive en Madrid, recibe la

Revista y acude a los actos que se
organizan. Su trabajo esta relacionado
con la actividad presentada y, normal-
mente, la empresa le paga la cuota por
asistir a las reuniones; es posible que si
no fuera asi no participaria tan abierta-
mente. Pienso que seria interesante que
estas personas pudieran integrarse mas
sin ningdn tipo de cortapisa econdmica o
de cualquier otro tipo.

»Sin embargo, hay infinidad de socios
que no tienen mas contacto con la

Sociedad que la Revista. Por ello es muy
importante conseguir que todos se inte-
gren de una manera u otra.

»Puede haber socios que se sienten
indefensos ante ciertas actitudes exter-
nas, poniéndose, incluso, en duda su
actuacion. Ahi es donde, de alguna
forma, la Sociedad Nuclear Espariola
tiene que aparecer colaborando y bus-
cando los medios para responderles.
Los socios tienen que saber que, al
menos profesionalmente, tienen el apoyo
de la Sociedad siempre que proceda.
»En definitiva, la Sociedad Nuclear Es-
pafola es un colectivo de profesionales
que representan una opinion, un esfuerzo,
un trabajo y, en suma, un activo que
debe traducirse en una accién colectiva
en defensa del socio y de su situacion.
»No debemos olvidar, ademas, que hay
grupos de profesionales que no pertene-
cen a la Sociedad Nuclear Espafiola vy,
sin embargo, estdn muy relacionados
con la energia nuclear, a los que la SNE
nunca se ha abierto; ellos se consideran,
a su vez, ajenos a la Sociedad, aunque
pensamos que no lo son tanto y debia-
mos intentar atraerlos. Al fin y al cabo,
tienen problemas similares.
»También-habré que procurar para los
socios una serie de ventajas de tipo
personal, beneficios sociales, como se-
guros de vida y médicos, becas, viajes,
etc,, que la Sociedad, como colectivo,
debe conseguir en condiciones mas
favorables.»

EL AULA-CLUB

La idea del Aula-Club fue anunciada ya
en la cena de gala de la XVI Reunidn
Anual por Manuel Acero y ya es, de
hecho, una realidad fisica. Ubicada en
las oficinas de la Sociedad, cuenta con
una capacidad para treinta personas.
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Llevar adelante sus actividades es uno
de los retos de la nueva Junta Directiva
y sobre ella el nuevo presidente tiene ya
sus propias ideas. «Pienso que el Aula-
Club puede ser especialmente interesante
para los socios colectivos, que podrian
utilizar para sus cursos o conferencias,
con disponibilidad, comodidad e inde-
pendencia y unas condiciones econdémi-
cas favorables. No debemos olvidar que
los socios colectivos aportan una ayuda
a la Sociedad y eésta debe responder
dentro de sus posibilidades. Hemos de
conseguir que, igual que los socios
individuales, el socio colectivo se sienta
compensado de su participacion.
»Ademas, el Aula-Club puede servir
también para celebrar tertulias o reduci-
dos intercambios de opiniones donde
plantear temas diversos de interés y
actualidad para todos. De estas pequefias
reuniones seria posible obtener conclu-
siones muy interesantes, que luego lle-
garian a todos los socios, a través de
resumenes o informes, que se publicarian
en la Revista; organizar seminarios o
conferencias sobre temas de desarrollo
tecnoldgico o cultura cientifica, sin olvidar
el aspecto humanistico, con minimo coste
para los socios y atendiendo a sus
sugerencias.

»Como siempre, los beneficiarios directos
serian los miembros que viven en Madrid

y tienen tiempo, pero es proposito distri-
buir la documentacion a todo el colectivo
para que también participe de estas
actividades.

»Naturalmente, todo esto tiene un coste;
la Sociedad no dispone de fondos, y
aunque se encuentra saneada, no debe-
mos salirnos del presupuesto, ya que
podriamos pasar de un estado de equili-
brio a resultados negativos. Por tanto,
necesitamos una fuente de ingresos,
siendo lo ideal contar con un nimero de
socios, colectivos e individuales que
cubriesen el presupuesto anual. Si se
pudiese incrementar la cifra de miembros
colectivos al doble y aumentasen también
algo los individuales, llegariamos a cubrir
un presupuesto, que nos permitiria hacer
ofras muchas actividades o conseguir
otros beneficios, sin la preocupacion y el
agobio econdmico.

»Finalmente, debemos seguir la politica
de colaboracion y participacion con otras
sociedades nucleares exteriores y tam-
bién con organizaciones nacionales si-
milares de cientificos y profesionales.»

LA REVISTA

Comentaba inicialmente el presidente
gue gran parte de los socios solo reciben
de la Sociedad la Revista. Por ello

enfatiza Francisco Vighi que ésta «debe
ser atractiva, no solamente porgue con-
tenga articulos e informacién de tipo
técnico, sino porgque el socio encuentre
en ella el reflejo de sus propios problemas
e inquietudes, que sienta que es su
propia Revista, que él pertenece a la
Sociedad y que sus temores tienen
reflejo en ella.

»Todo lo anterior se resume- en una
preocupacion: el socio. Ya tenemos un
local, un prestigio y unos actos estable-
cidos con una audiencia importante.
Ahora vamos a pensar en el socio
desconocido que en su trabajo andnimo,
pero fundamental en su actividad, se
puede sentir olvidado; hemos de conse-
guir que se encuentre integrado y com-
pensado por esa pequefia cuota que -
paga.

»Habitualmente se habla y se conoce a
la Junta Directiva y a las distintas Comi-
siones, pero no debemos olvidar que sin
el apoyo de sus miembros la Sociedad
Nuclear no habria logrado alcanzar el
nivel de convocatoria y de importancia
que tiene en la actualidad.

»Esperemos, como decia al principio,
que con humildad, pero con el mayor
interés y toda la responsabilidad, esta
nueva Junta Directiva consiga mantener,
consolidar y, en lo posible, mejorar la
imagen y la respuesta de la Sociedad.»

e Equipos y componentes eléctricos y almacén de servicio para Centrales Nucleares.

e Materiales para la construccion de lineas aéreas y subterraneas y estaciones

transformadoras.

e Proyectos y realizacion “llave en mano” de minicentrales hidraulicas”
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